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奧思集團公布二零零六/零七年度中期業績

溢利上升53%至1千萬港元

* 
 
* 
 
*
中國業務稅後溢利創新高

繼續成為未來業務增長動力


(二零零七年六月二十日，香港訊) — 著名護膚美容集團及~H2O+護膚產品之中、港、台、澳門及新加坡獨家代理商和露得清中國百貨公司獨家分銷商奧思集團有限公司（「奧思」/「集團」）(股份代號：1161)宣佈其截至二零零七年三月三十一日止六個月之中期業績。
於回顧期內，集團錄得營業額約2億7千8百萬港元，較去年同期增加14%。除稅後溢利上升53%至約１千萬港元。即使扣除投資物業公平價值變動產生的收益後，股東應佔溢利與去年同期比較亦錄得可觀增長。董事會建議派發中期股息每股4.0港仙及特別股息每股1.0港仙。

奧思集團行政總裁及執行董事余麗絲小姐表示：「我們很高興看到集團之業務表現較去年大幅增長，當中以中國各項業務最為突出，並帶來理想回報。涵蓋~H2O+及露得清零售點的中國業務錄得驕人的成績，除稅後溢利創歷史新高，較去年同期增長超過一倍。過去數年，隨着集團積極發展中國市場，並取得空前成功，中國市場成為集團未來增長發展的重點市場。」

於回顧期內，集團於中國的~H2O+零售業務持續迅速擴展。截至二零零七年五月底，集團於十二個月內成功在中國增設30個~H2O+零售點，使零售點數目由115個升至145個，充份反映市場對~H2O+產品需求殷切，以及內地城市居民的消費力正不斷上升。
- 續 -

自一年前開始營運露得清分銷業務以來，此業務正迅速增長，而首間露得清特許經營點亦已於二零零六年十二月開業。截至二零零七年五月底，露得清在中國的零售點已增至53個，當中包括自營點和特許經營點，覆蓋21個主要城市。集團的目標為把露得清打造成中國消費者心目中高檔次及至可信賴的品牌。
憑藉穩定的忠實客戶基礎，以及受惠於大量中國旅客在訪港期間購買~H2O+產品，期內~H2O+產品在香港的銷售額與去年同期相約。然而，集團的香港業務要承受租金和勞工成本上漲的壓力。為此，集團為減輕無可避免的租金上調影響，已積極採取各樣成本控制措施以維持整體的盈利能力，當中包括更有效地使用店內空間以提高成本效益，並且為最具盈利能力店舖商討訂立更長的租約，讓集團長遠租金支出為更穩定。
至於海外市場方面，由於台灣政局不明朗，直接影響當地經濟，令集團的台灣業務一如當地其他零售商般出現倒退。於回顧期內，集團已將台灣零售點減至13個。而集團於新加坡的三個零售點只表現平平，因此集團計劃於未來數月進一步整合此市場以保持收支平衡。
香港方面，集團的水療美顏及美容業務繼續表現良好，於回顧期內佔集團整體營業額的27%。於二零零七年五月底，集團在香港共經營兩間針對高端市場的水之屋美容中心，以及17間針對中端客戶的水磨坊美容中心及水纖屋美容中心。這些中心的客戶數目穩步上升，使源自美容服務的收入亦持續增加。
余小姐表示:「自今年五月起，我們已向歐洲生產商直接購買全新及先進的美容設備，這些設備乃首次引入香港。我們深信相關的新服務將有助集團於美容服務市場建立更強大的競爭優勢。」

於回顧期內，集團為在北京市著名地標之一新東安廣場開設其首間水磨坊美容中心作最後安排。集團將根據未來數月的成績進一步尋找合適機會，以在中國其他主要城市設立水磨坊美容中心。
余小姐補充:「我們計劃透過特許經營權及自營模式加快擴展中國的業務。集團的目標為於二零零七年財政年度結束前，在中國經營超過170個~H2O+零售點及超過110個露得清零售點。至於水療及美容業務方面，集團建基於北京新開設水磨坊美容中心的成功，將於中國其他一線城市開設更多美容中心。」
香港方面，集團即將在恒基兆業地產集團其下的新落成著名屋苑開設水療設施，為集團水療及美容業務的發展揭開新一頁。集團在豫豐花園及翔龍灣的水療中心將分別於二零零七年八月中及本年底啟業，勢將為集團帶來龐大的潛在客戶群。此外，集團正探討在醫學美容服務及美容服務設備分銷業務的商機，深信此項新業務將有助擴闊集團的美容服務範疇。

- 續 -

余小姐總結:「隨著中港兩地的零售及服務業蓬勃發展和穩步增長，我們對未來半年的宏觀經濟環境抱樂觀態度。由於集團擁有穩固資產基礎，加上並無銀行貸款或外間融資安排，因此正處於有利位置，可迅速及靈活地把握新業務及投資商機。我們計劃維持現有的高息政策，堅守為股東爭取最佳回報的承諾。」

- 完 -

有關奧思集團

奧思集團的主要業務為於香港、澳門、台灣、新加坡及中國銷售~H2O+護膚品，並且以「水之屋」(Oasis Spa)、「水磨坊」(Oasis Beauty)、「Oasis Homme」、「水纖屋」(Aqua Beauty) 及「奧思國際美容專業學院」(Oasis Beauty School) 品牌在香港經營水療美顏業務。現時，奧思集團在香港、台灣、澳門、及新加坡分別經營14個、13個、1個及3個~H2O+零售點，以及在香港經營2間「水之屋」水療美顏中心、13間「水磨坊/Oasis Homme」美容中心及4間「水纖屋」美容中心。在中國，奧思集團擁有超過145個~H2O+自營零售點或特許經營店。另外，集團亦獲得強生(Johnson & Johnson)旗下露得清(Neutrogena)產品於內地百貨公司的獨家分銷權，並已於內地百貨公司內開設53個露得清專櫃。奧思集團於二零零二年三月在香港聯合交易所主板掛牌上市。
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摘要


營業額上升14%至2億7千8百萬港元


經營溢利增長38%至1千2百萬港元


於中國內地之營業額錄得雙位數增長，而除稅後溢利更達致歷史新高


迅速擴展~H2O+及露得清在中國內地的零售點


推出全新~H2O+產品Collagen 8000及獨有之全新及先進美容設備服務


集中管理所有美容服務中心之營運以達致更強大協同效益


成功於北京主要購物區開設首間美容中心








