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奧思集團有限公司
二零零八年一月十七日，頁

[新聞稿]   
奧思集團二零零六/零七年度
本公司股權持有人應佔溢利上升至41,000,000萬港元
*  
* 

 *
中國市場帶動增長　業務持續多元化發展
(二零零八年一月十七日，香港訊) —著名護膚美容集團及~H2O+護膚產品之中、港、台、澳及新加坡獨家代理商和露得清中國百貨公司獨家分銷商奧思集團有限公司（「奧思集團」 / 「集團」）(香港聯交所代號:1161)，宣佈其截至二零零七年九月三十日止之全年業績。

集團本年度的營業額超過593,000,000萬港元，較上一個年度上升23%。集團於中國的~H2O+及露得清業務的除稅後溢利創歷史新高，為去年合併溢利約三倍。本年度的股東應佔溢利較去年同期大幅上升至約41,000,000萬港元。每股基本盈利為11.7港仙(二零零五/零六年：4.0港仙)。董事會建議派發末期股息每股8.0港仙，以及特別股息每股2.0港仙(二零零五/零六年：5.0港仙)，全年股息達到每股15.0港仙(二零零五/零六年：8.0港仙)。

奧思集團行政總裁及執行董事余麗絲小姐表示：「集團今年再創佳績，營業額之增長主要是由於集團持續擴大中國業務，以及香港的零售點繼續帶來穩定回報所帶動。過去數年，我們一直努力鞏固在中國的業務基礎，儘管花費在投資各規劃方面的資源龐大，但豐碩的業績及回報已迅速引證集團當初具遠大目光和所付出之努力。中國內地經濟發展強勁，城市人口的消費力不斷上升，這些均有利於集團的業務發展。自本年起，集團成功由準備階段逐步邁向收成期。」

於回顧年度，集團於中國及香港的~H2O+零售業務均錄得穩定增長。中國仍是集團未來擴充及發展計劃的重點，於二零零七年十二月底，集團在內地的零售店/專櫃已由去年初的136間增至共167間。同時，集團積極把握香港經濟復甦湧現的新商機，並控制隨著經濟興旺而不斷上升的員工成本和物業租金。於二零零七年十二月底，集團的零售店維持在15間的穩定水平。
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集團在中國的露得清業務在過去一年快速增長，零售專櫃由2007年初的41間增加至二零零七年十二月底的119間，為集團帶來理想的溢利。

有關水療美顏中心及美容業務，集團在北京首間水磨坊美容中心已於二零零七年四月開業，標誌著一個重要的里程碑。該店位於新東安廣場，是北京著名的零售及商業熱點，剛好配合周邊的高級環境。同樣，於二零零七年十二月底，集團於香港經營共兩間高級水之屋水療中心及17間水磨坊美容中心。香港的美容業務亦是集團主要的收入來源之一。

余小姐補充:「展望未來，集團仍會集中發展中國市場，這亦將是推動我們業務增長的重要部份。我們的擴展計劃可分為「本體增長」及「非本體增長」，前者包括在中國內地積極拓展~H2O+及露得清零售點網絡。後者則包括收購與集團核心業務相輔相承、同時能為整體業務組合增值的新項目及業務。」

繼過去成功於香港優化業務後，集團計劃擴大區內的~H2O+零售網絡，並於二零零八年內增設三間零售店，令總零售店增至18間。至於中國業務，集團計劃於二零零八年底前增加~H2O+總零售店/專櫃至約190間。於二零零七年五月香港推出的的新健康飲品Collagen 8000獲得空前成功，集團已於十月正式把該產品引入中國市場，反應非常熱烈，可見該產品極具潛力成為集團其中一項於中國最大的收益來源。另外，露得清產品在中國的銷售仍擁有龐大潛力，集團計劃於二零零八年底前將零售專櫃總數增加至180間。

為滿足香港市場的殷切需求，集團計劃於來年開設更多水磨坊美容中心，為新界區客戶服務。中國市場方面，北京美容中心的成功促使集團考慮於北京、上海及廣州等主要城市開設更多美容中心，倘若成功覓得理想位置，集團將於來年開設更多新店。
集團於二零零八年一月開設全新醫學美容中心，提供激光、彩光、美白、靜脈切除及肉毒桿菌療程等專業醫學美容服務。此類服務於香港具有龐大需求，其價格具大幅上升的空間。全新醫學美容中心由專業醫生經營，並由受專業訓練的專家及顧問為客戶提供專業意見。隨著此中心開張後，集團便能提供最全面及最完善之美容服務。
於二零零七年，集團取得意大利無針電泳深層注入儀EPOREX K69美容儀器於香港、澳門及中國的獨家分銷權，並分銷該儀器予其他美容服務供應商。此儀器揉合多項美容功效，集團對其發展潛力十分樂觀。
集團於二零零七年十月收購一間位於深圳的廣告業務公司，該公司已建立穩固的客戶群及充滿幹勁的員工，預期可為集團帶來新的收益來源外，並為集團於中國的廣告活動上提供更佳的內部支援。集團已計劃將廣告代理業務擴展至香港及上海，以配合集團於華北地區不斷擴展的項目。集團另一最新發展為開設花店「Oasis Florist」，此新業務既可提升集團的品牌形象，同時為集團的內部及公眾提供穩定的鮮花供應。
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余小姐總結:「乘著去年的卓越業績，集團的擴充計劃順利推進，再加上我們已為二零零八年制定一系列全新及具潛力的項目，我們預期集團優秀表現將可為投資者帶來更理想的回報。我們預計此等持續利好因素將有助提升集團來年的純利率。」
- 完 -

有關奧思集團
奧思集團於1998年成立，並於2002年3月在香港聯合交易所主板掛牌上市，主要業務包括在香港、澳門、台灣、新加坡及中國內地獨家銷售美國著名護膚品牌~H2O+產品，總零售點達197個。集團於2006年獲強生(Johnson & Johnson)旗下露得清(Neutrogena)產品於內地百貨公司的獨家分銷權，至今已開設共119個專櫃。此外，集團以「水之屋」(Oasis Spa)、「水磨坊」(Oasis Beauty)、「Oasis Homme」、「水纖屋」(Aqua Beauty)之品牌於香港開設共19間水療及美容中心，並於2007年在北京開設了首家水磨坊(Oasis Beauty)美容中心。另集團於2005年開辦「奧思國際美容專業學院」(Oasis Beauty School)以培育專業美容人才，致力為集團及業界注入新血。
此外集團致力擴展業務範疇，並於2007年10月成立了「奧思科技美容有限公司」(Oasis Techno-Beauty)，為大中華業界網羅國際高科技美容儀器及美容產品；在同月收購一深圳廣告公司，改名為「奧貝思廣告有限公司」(Oasis Brand Communications Company Limited)。集團於2007年11月於香港開設了以集團品牌為名之花店「奧思花軒」（Oasis Florist），進一步提升集團品牌之整體形象。集團於2008年1月於香港開設了首家醫學美容診所「奧思醫學美容中心」(Oasis Medical Centre)，提供更全面的專業美容服務。
新聞垂詢：
縱橫財經公關顧問有限公司
陳曼菁 / 吳燕霞 / 許慧芝

電話:
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電郵:
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奧思集團企業傳訊部

歐陽家宜 / 高惠君 / 羅惠芬

電話:   3182 7774 / 3182 7772 / 3182 7741

傳真:   2807 0777

電郵:   karenauyeung@h2oplus.com.hk / manko@h2oplus.com.hk / adalo@h2oplus.com.hk
摘要


本集團之營業額上升23%至約593,000,000港元，來自零售及服務之銷售額各自達致雙位數百分比增長


股東持有人應佔溢利達致可觀增長，較去年業績増長三倍至約41,000,000港元


~H2O+及露得清業務在中國內地之本年度溢利錄得新高，為去年合併溢利約三倍


建議派發末期股息每股8.0港仙，以及特別股息每股2.0港仙


迅速擴展~H2O+及露得清於中國內地之零售點，於二零零七年十二月底合共有286個零售店/專櫃


於香港、台灣及中國內地推出全新~H2O+骨膠原美肌飲品「Collagen 8000」，並廣受客戶歡迎


推出獨有之全新及先進美容設備服務


合併管理所有美容服務中心之營運以達致更強大協同效益


成功於北京主要購物區開設首間美容中心及於恆基兆業地產集團旗下一個著名屋苑「豫豐花園」開設水療設施
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